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PROGRAMUL OPERAŢIONAL CAPITAL UMAN
Axa prioritară 1 – Inițiativa locuri de munca pentru tineri
Obiectivul specific 1.1. Creșterea ocupării tinerilor NEETs șomeri cu vârsta între 16 - 29 ani, înregistrați la Serviciul Public de Ocupare, cu rezidența în regiunile eligibile 
Obiectivul specific 1.2. Îmbunătățirea nivelului de competențe, inclusiv prin evaluarea și certificarea competențelor dobândite în sistem non-formal și informal al tinerilor NEETs șomeri cu vârsta între 16 - 29 ani, înregistrați la Serviciul Public de Ocupare, cu rezidența în regiunile eligibile.
Denumire apel proiecte: VIITOR PENTRU TINERII NEETs I
[bookmark: _Hlk113776125]Titlul proiectului: „START IN CARIERA - PROGRAM DE INTEGRARE  PE PIATA MUNCII A TINERILOR NEET'S DIN REGIUNEA SUD MUNTENIA!” 
Contract nr. 12582/24.06.2022
COD SMIS proiect: POCU/991/1/3/153152
Beneficiar: ASOCIATIA ONIXALEX; Partener 1: FUNDATIA CREATIW ; Partener 2: CURRENT TRENDS CONSULTING SRL


Anexa 3

STRUCTURĂ PLAN AFACERI


1. Date generale
În acest capitol se vor menționa următoarele:
· Nume Prenume aplicant:
· Adresă domiciliu/reședință:
· CNP:
· Date de contact: telefon și e-mail:
· Acționariat: pentru fiecare societate în care aplicantul este acționar se vor prezenta următoarele informaţii: denumire, procentul din acțiuni deținut.


2. [bookmark: _GoBack]Documente care se vor încărca în aplicație sau se vor depune fizic(in format letric)
· CI
· Anexa 1 Cerere de inscriere la Concursul de planuri de afaceri
· Anexa 2 Declarație eligibilitate 
· Declaraţie pe proprie răspundere privind lipsa antecedentelor penale -ANEXA F
· Certificat de absolvire sau Adeverință emisă de către Furnizorul cursurilor de antreprenoriat

3. Descrierea întreprinderii care va fi înființată
În acest capitol descrieți în detaliu firma, menționand următoarele:
· Forma juridică de constituire a întreprinderii care va fi înființată (orientativ);
· Obiectul de activitate - codul CAEN principal pentru care se aplică;
· Sediul principal și/sau punctele de lucru;
· Structura acționariatului în cadrul viitoarei întreprinderii și procentul părților sociale (dacă este cazul).


4. Descrierea proiectului/Planul de afaceri
Precizaţi în ce constă proiectul (înfiinţarea unei capacităţi de producţie/servicii; dezvoltarea portofoliului de produse/servicii; modernizarea/retehnologizarea) şi care sunt principalele activităţi necesare pentru realizarea acestuia.
 Se va detalia activitatea aferentă codului CAEN pentru care vă înscrieți în Concurs, factorii pe care îi consideraţi relevanţi pentru afacerea dvs. (ex: localizare, auto-evaluarea tehnologiei pe care o veţi utiliza, experienţa anterioară a întreprinzătorului etc.).

Se va preciza modul în care întreprinderea îşi utilizează resursele de muncă, materiale şi băneşti pentru realizarea obiectivelor propuse.
· viziunea întreprinderii, reprezentarea a ceea ce se doreşte a fi organizaţia în viitor;
· identificarea misiunii întreprinderii;

Strategia întreprinderii în ceea ce privește administrarea afacerii și asigurarea funcționării optime, în corelare cu specificul serviciilor oferite:
· strategia și obiectivele pe termen scurt, mediu și lung – planul de dezvoltare pentru o perioada de până la 36 luni. Se vor descrie obiectivele în mod realist.
· identificare și descriere riscuri care pot aparea în activitatea ce face obiectul finanțării prin schema de ajutor de minimis și planul de măsuri de gestionare a riscurilor.

5. Descrierea activităților proiectului, rezultate și indicatori
· Activităţi necesare implementarii proiectului
ex.: -asigurarea spaţiului productiv/comercial prin închiriere, elaborare proiecte tehnice necesare;
-amenajare spaţiu; achiziţionarea de utilaje, echipament, mobilier; obţinere avize, acorduri, autorizaţii necesare implementării proiectului;
-recrutare/selecţie/angajare personal suplimentar necesar; instruire personal;
-acţiuni de promovare a produselor/serviciilor;
-aprovizionare cu materii prime, materiale, produse finite, mărfuri, asigurarea condiţiilor tehnico-economice, sanitare etc
· Descrierea activităților care conduc la promovarea temelor secundare din POCU 2014- 2020, astfel:
· ✓ In aceasta sectiune a planurilor de afaceri, solicitantii de ajutor de minimis trebuie  sa prevada activitati care conduc la promovarea temelor secundare din POCU 2014-2020, conform specificatiilor din Ghidului solicitantului si metodologiei – Conditii specifice astfel:
· • se vor propune activitati ce vor promova concret sprijinirea tranzitiei catre o economie cu emisii scazute de dioxid de carbon si eficienta din punctul de vedere al utilizarii resurselor;
· • se vor propune masuri ce vor promova concret inovarea sociala;
· • se vor propune masuri ce vor promova concret utilizarea si calitatea TIC prin implementarea unor solutii TIC in procesul de productie/ furnizare de bunuri, prestare de servicii si/sau executie de lucrari.

· ATENTIE!
· Planul de afacere care nu descrie intru-un capitol distinct, masurile care se iau pentru respectarea a cel putin o tema secundara de mai sus, va fi RESPINS.


6. Prezentare produs/serviciu - obiectul finanțării prin schema de minimis
În această secțiune se va descrie care va fi produsul/serviciul ce face obiectul finanțării prin schema de minimis propus în proiect.
În descrierea produsului/serviciului se va ține cont de furnizarea următoarelor informații:
· în cazul produselor finite prezentaţi pe scurt o descriere fizică, caracteristici tehnice, performanţe, utilităţi, căror nevoi răspund, etc.
 în cazul serviciilor, descrieţi trăsăturile caracteristice ale acestora, în aşa fel încât să se înţeleagă la ce servesc serviciile prestate de dvs.
· în cazul comerţului, precizaţi grupele de produse ce le veţi vinde şi aria de valorificare, dacă vânzarea este cu amănuntul sau cu ridicata şi dacă veţi furniza servicii specifice (post vânzare, transport, garanţie, reparaţii etc);
Se poate descrie strategia de dezvoltare a produsului/ serviciului în funcție de evoluția pieței. Se va prezenta modul în care vor fi promovate principiile dezvoltării durabile (protecția mediului și eficiența energetică) în producerea/menținerea/dezvoltarea produsului/ serviciului (dacă este cazul).

7. Piața
Se va descrie piața pe care urmează să activeze întreprinderea prin produsele și serviciile sale (după caz):
· aria geografică de acoperire a produsului/ serviciului
· clienți potențiali: în funcție de piața de desfășurare (intern, extern), volumul vânzărilor, produse/ grupe de produse
· analiza stadiului actual al pieței – nevoi și tendințe
· analiza principalelor modalități de distribuție a produselor/serviciilor pe piață
· previzionarea creșterii pieței, prognoza cererii
· definirea potențialelor segmente ale pieței produsului/serviciului dvs.
· concurența: principalii concurenți, ponderea lor pe piață
· analiza SWOT: punctele tari și punctele slabe ale produsului/serviciului dvs. comparativ cu cel al competitorilor (direcți și indirecți)

8. Strategia de marketing
În această secțiune din proiect se va descrie strategia de abordare/introducere a produselor și serviciilor pe piață și de asemenea se va evidenția strategia de marketing pentru promovarea produselor și serviciilor respective și modalitățile de punere în practică a acesteia. Principalele aspecte care se vor prezenta vizează:
· Poziționarea pe piață a produsului/ serviciului, caracteristici care îl diferențiază de competitori
· Strategia de vânzări: căi de abordare a clienților; modalități de comunicare etc.
· Politica de preț, legătura dintre politica de preț și caracteristicile produsului/serviciului și tendințele pieței
· Promovarea produsului/ serviciului
· Distribuția produsului/ serviciului

9. Planul financiar. Proiecții financiare
· vor fi incluse informaţii cu privire la capitalul necesar finanțării planului de afaceri
· se va prezenta modul de finanțare a activității firmei (finanțare din schema de ajutor de minimis, fonduri proprii, etc.).
· În planul de afaceri trebuie justificată fiecare cheltuială în vederea demonstrării necesităţii acesteia în esfăşurarea activităţilor pentru care se accesează finanţarea. Cheltuielile efectuate de către operatorul economic trebuie să fie în legătură cu fluxul activităților/subactivităților care sunt necesare desfăşurării sau promovării activităţilor
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codului CAEN, pentru care se solicită finanţare, așa cum sunt detaliate activitatile codului CAEN în “Clasificarea activităţilor din economia naţională- CAEN Rev 2“.

· Bugetul proiectului  – se va încărca documentul în aplicație sau se va depune fizic- Anexa 4

· se vor detalia investiţiile ce urmează a fi realizate în cadrul proiectului si activităţile firmei pentru care sunt necesare fiecare dintre acestea.
· se va prezenta sumar fluxul activității pentru care se solicită finanțare şi principalele utilaje şi echipamente utilizate.
· se va descrie succint rolul și importanța elementelor de cost pentru care solicitați finanțare.

· Proiecții financiare - se va încărca documentul în aplicație sau se va depune fizic- Anexa 5


10. Justificarea necesității finanțării poiectului
În această secțiune din proiect se vor prezenta beneficiile aduse de finanţare şi care este valaoarea adăugată pe care finanţarea o aduce în plus faţă de situaţia deja existentă; de ce este       necesară finanţarea.



                                                                                         Aplicant, 
             Nume si Prenume: 
               Semnatura: 
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